
 

 

 
 

  ～企業の付加価値を高める方法はこれだ！！ ～ 

日本では WBC（ワールド・ベースボール・クラシック）で盛り上がっています。準々決勝イタリア戦では瞬間最高視聴率が 54％に達したようです。大谷翔平選

手が声をあげて勝ちたい一心で投げている姿、源田壮亮選手は小指を骨折しながらあの守備とバッティング、チームのまとめ役に一役買ったダルビッシュ有選手、

本当にチームが一丸となれることは素晴らしいと思います。（ワンチーム良いですよね！！） 

そういう野球選手、各スポーツ選手を縁の下からサポートしている企業の記事が日経ビジネ

スに掲載されていましたのでご紹介したいと思います。その会社は、柔道でオリンピック 3

連覇した野村忠宏選手、卓球の福原愛選手、石川佳純選手、平野早矢香選手などオリンピッ

クに 100人超の選手を送り込んでいるミキハウスです。 

ミキハウス（三起商行）の創業者は、木村皓一氏。父の婦人服メーカーは薄利多売商法。こ

の真逆を行き一代で世界的ブランドを作ったのがミキハウスです。 

木村皓一氏＆ミキハウスのプロフィール 

年度 項   目 

1945年 滋賀県彦根市で 6 人姉弟の長男として生まれる 

1971年 
デザイナーの好子夫人と大阪八尾市でベビー服製造卸の三起産業

を立ち上げる（1978年三起商行に法人成） 

1978年 京都 BAL に第 1号直営店オープン 

1979年 
アメリカニューヨークの高級百貨店サックス・フィフス・アベニ

ューに商品を展開 

1987年 
フランスパリで高級ブティック店が立ち並ぶヴィクトワール広場

に海外初の直営店オープン 

1991年 現本社ビル完成。 

1997年 イタリアに海外法人 MIKI HOUSE ITALY を設立 

2004年 ミキハウス所属野村忠宏選手が五輪三連覇を達成 

2013年 イギリス高級百貨店ハロッズに出店 

2019年 上海「上海国金中心商場」に中国初の旗艦店をオープン 

2021年 創業 50周年を迎える 

 

 

 

木村氏は、長男でありながら家業の婦人服メーカーを継がずに起業しました。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

木村氏の活動は、企業の経済活動、各業界への支援活動を通じて社会のトータル

コーディネーターをしているように思います。 

 

ひろよしくんのみみ 

2023 年４月号 №404 

https://www.myts.co.jp 

父が婦人服メーカー（薄利多売）であったので、子供服（高付加価値商品）を作っ

て子供服ブティックに納めるという事業にたどり着く 

 

消費者はトータルコーディネートで服を買う事に注目し、子供服に合わせたトップ

ス、帽子、バッグ、靴をセットにした販売を展開➡バカ売れ！！ 

販売方式は、委託販売を採用。扱ってくれなかった高級ブティックも資金アウトが

ないので取り扱ってくれる。日本の高級百貨店にはなかなか新参者は入れない➡日

本が無理なら世界 No1 を目指せと海外のニューヨーク、パリ、シンガポール、上

海で直営店を展開 

 

人材採用は、中途採用はせず、新卒者のみ。最初の新卒者 5人の採用にリクルート

費用 1200万円を掛ける。（当時の売上の 1割の支出！！）ミキハウスは海外店舗

が多い事から現在は新入社員の 5割が外国人留学生 

企業は感謝されてこそ、社会的貢献になると障害者、マイナーなスポーツを支援。

ドラフトで指名されなかった選手たちには三重の物流センター敷地内にグランドを

整備し、社会人野球チームを作る。車椅子バスケット、その他にも女子柔道、卓球、

カヌーなどの支援を展開 


